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Turnaround gelungen

REGION Die Verantwortlichen der BDG
AG présentierten der GV erfreuliche Ge-
schéftszahlen. «<Nach dem Jahr der Sa-
nierung 2016 und dem Jahr der Restruk-
turierung 2017 folgt nun die Vorwarts-
strategie», betonte Verwaltungsrats-
président Heinz Brand.

ANITA MOSER

156 Aktionére - sie vertraten knapp 86
Prozent des Aktienkapitals — fanden
sich am vergangenen Samstag in der
Simmental Arena zur Generalver-
sammlung der Bergbahnen Destinati-
on Gstaad AG ein. Die Traktanden ga-
ben zu keinen Diskussionen Anlass. Der
Jahresbericht und die Jahresrechnung
wurden einstimmig genehmigt. Alles in
allem realisierte die BDG einen Netto-
erlos von rund 26,9 Millionen Franken.
«Das entspricht einem Plus von 14 Pro-
zent gegeniiber dem Vorjahr», erlduter-
te Adrian di Camillo, verantwortlich fiir
Finanzen und Controlling. Das EBITDA
liegt bei 7,22 Millionen Franken, rund
2 Millionen hoher als im Vorjahr, die
Marge bei 27% (+5%). «Wir kommen
langsam in die Ndhe des Branchen-
richtwertes, der zwischen 30 und 35%
liegt», so di Camillo. Nach Abschreibun-
gen weist die BDG einen Jahresgewinn
von 281000 Franken aus, das Eigenka-
pital belief sich per 30. April 2018 auf
rund 22 Millionen Franken.

Verwaltungsrat bestétigt

Dem Verwaltungsrat mit Heinz Brand
(Prisident), Matthias Matti (Vizeprési-
dent), Jan Brand, Walter Liithi, Holger
Schmid, Ernest von Siebenthal und
Roland Zegg haben die anwesenden
Aktionédre einstimmig fiir ein weiteres
Jahr das Vertrauen ausgesprochen.

Ersteintritte und Umsatz gesteigert

Trotz den schwierigen wirtschaftlichen
Rahmenbedingungen fiir die Touris-
musbranche ist der BDG in den letzten
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Sie haben das Vertrauen der Aktionére, hinten von links: Matthias Matti (VR-Vizeprésident), Holger Schmid, Heinz Brand (VR-Prési-

dent), Ernest von Siebenthal (VR), Walter Liithi (VR), Adrian di Camillo (Verantwortlicher Finanzen und Controlling). Vorne von links:
Matthias In-Albon (Geschéftsfiihrer der BDG AG), Jan Brand (VR) und Roland Zegg (VR)

drei Jahren der Turnaround gelungen:
Ersteintritte und Umsatz konnten um
jeweils 18 Prozent gesteigert werden.
Der Erfolg sei unter anderem auf die
konsequente Einhaltung des Sanie-
rungskonzepts und die breite Unter-
stiitzung in der Region zuriickzufiih-
ren, betonte Heinz Brand. Aber auch
die modernisierten Beschneiungsanla-
gen und der schneereiche Winter hit-
ten das Notige dazu beigetragen (siehe
auch AvS vom 31. Juli). Adrian di
Camillo zeigte auf, wie wichtig der Win-
ter fiir die BDG ist. «Rund 87 Prozent
aller Géste kommen im Winter.»

Solidaritit von den Gemeinden
Als Vertreter der Standortgemeinde
Zweisimmen stelle er mit Freude fest,

Die Generalversammlung der BDG hat alle Antrdge einstimmig und ohne Enthaltung genehmigt.
FOTOS: ANITA MOSER

dass der Einstiegsberg Rinderberg
wieder den Stellenwert habe, den er
verdiene, betonte Gemeindepriasident
Ernst Hodel. Das griindliche Retrofit
der Anlage, der Umbau des Bergres-
taurants, der Kauf der Rinderberg
Lodge, die sehr gute Fiihrung der bei-
den Betriebe, die ersten optischen Zei-
chen der Attraktivierung des Berges
usw. seien ein Signal, dass die BDG
auch in Zukunft auf Zweisimmens
Hausberg setze. «Der Gemeinderat von
Zweisimmen hat diese Signale zur
Kenntnis genommen und ist weiterhin
gewillt, zur Starkung des veritablen
Lebensnervs unserers Ortes beizutra-
gen.» Folgt die Gemeindeversammlung
dem Antrag der Behorde, will die Ge-
meinde einen «nicht ganz unbedeuten-
den Zustupf in den néchsten vier Jah-
ren leisten» sowie einen Beitrag fiir die
Sicherstellung des Sommerbetriebs
von Mitte Juli bis Oktober und Geld fiir
Massnahmen im Rahmen der Inszenie-
rung des Rinderbergs sprechen. «Wir
setzen damit auf die Solidaritéit mit den
anderen BDG-Gemeinden und sind
tiberzeugt, dass damit nicht nur Zwei-
simmen und der Rinderberg, sondern
die ganze Tourismusregion profitiert»,
so Hodel.

Highlights und Wermutstropfen

Die Verantwortlichen der BDG konnten
von zahlreichen Highlights berichten.
Das TOP4-Saisonabo sei ein voller Er-
folg gewesen und werde weitergefiihrt.
Der Vorverkauf beginnt am 1. Septem-
ber. Besonders freut man sich tiber die
Modernisierung der Saanerslochbahn.

Die Eroffnungsfeier findet am 15. De-
zember 2018 statt.

Auch beim Eggli gibt es Fortschritte:
Die Anderung der Uberbauungsord-
nung fiir die neue Gondelbahn Eggli
wurde vom Kanton genehmigt, das
Plangenehmigungsverfahren lauft
noch.

«Es gibt aber auch ein paar Wer-
mutstropfen», betonte Heinz Brand
und erwihnte die Einstellung des Ses-
sellifts St. Stephan-Lengenbrand. Die
BDG sei bereit, den Betrieb weiterzu-
fiihren, wenn sie von der Gemeinde St.
Stephan einen Leistungsauftrag be-
komme, wenn die Gemeinde bereit sei,
fiir die Kosten aufzukommen. «Die BDG
als Unternehmung will aufhéren, Sa-
chen querzusubventionieren, welche
nicht mehr tragbar sind», begriindete
Heinz Brand. «Wir haben aber auch
grosses Verstédndnis fiir die betroffenen
Gemeinden, es ist ein herber Schlag.
Aber es muss ein Umdenken stattfin-
den: Man kann nicht iiberall alles auf-
rechterhalten.» (Anm. der Redaktion:
Der Gemeinderat lehnt die Forderung
der BDG ab. Heute Abend entscheidet
eine ausserordentliche Gemeindever-
sammlung iiber die Einfiihrung eines
Versuchbetriebs mit einem Skibus.)

Das Rellerli werde offiziell am 31.
Dezember geschlossen, orientierte
Heinz Brand. «Damit erfiillen wir die
vertraglichen Voraussetzungen.» Es sei
noch der Wunsch gedussert worden, die
Bahn bis am ersten Wochenende im Ja-
nuar laufen zu lassen. Man priife die-
ses Anliegen, so Heinz Brand.

Emotional wurde der Vorsitzende,

als er auf die Situation mit den Land-
eigentlimern zu sprechen kam. Man
habe eigens eine Kommission einge-
setzt, die nach Losungen suche. Es gebe
ungefdhr 300 Vertrdge unterschiedli-
cher Natur. «Mit vielen Landeigentii-
mern haben wir ein gutes und konst-
ruktives Verhéltnis», betonte Brand.
«Vereinzelte Eigentiimer machen uns
aber das Leben wirklich sehr schwer
und bringen einen fast zum Verzweifeln
mit Drohungen, den Bau einzustellen,
oder mit horrenden finanziellen Forde-
rungen.» Man hoffe nun auf einver-
nehmliche Losungen. «Wir leben alle
vom Tourismus und bewegen uns alle
in diesem Umfeld.»

Auch mit den Verantwortlichen vom
Glacier 3000 sei man in Verhandlung.
«Wir wissen, dass der Glacier 3000 ein
Bestandteil der Region ist und dass
man einen gemeinsamen Weg suchen
muss.» In der Region habe man sich ein
Stiick weit gefunden - vielleicht nicht
ganz zufriedenstellend, so Brand. Mit
dem Top4 sei es etwas schwieriger,
«aber auch dort streben wir an, dass
wir irgendwann zu einer Losung kom-
men». Der Austritt von Glacier 3000
aus dem Berner Bergbahnenverbund
vereinfache die Situation auch nicht.
«Ich verspreche», so der Verwaltungs-
ratsprésident, «wir werden unser Bes-
tes geben und Wege suchen, dass man
wieder auf einen gemeinsamen Nenner
kommt.»

Erfolgsfaktor der Region

«Wir wollen effizienter arbeiten, Struk-
turen optimieren, die Géste begeistern,
wir wollen Géste, die zufrieden sind»,
betonte Matthias In-Albon, Geschéfts-
fiihrer der BDG, und zog den Vergleich
zu den SBB. «Wir miissen probieren,
unser verstaubtes Image abzulegen,
und zu einer richtig modernen Dienst-
leistungsunternehmung werden.» Da-
zu gehoren der Ausbau und die Moder-
nisierung der Infrastruktur. Die BDG
wolle ein Erfolgsfaktor fiir die Region
sein. «Wir miissen authentische Berg-
erlebnisse passend zur Region schaffen,
vielfiltig, genussorientiert, kunden-
freundlich sein.» Ziel seien zwei voll-
wertige Saisons — weiss und griin. Im
Winter mit den zwei Skigebieten West
und Ost mit eigener Segmentierung und
Fokussierung. Das Skigebiet West als
Genusssektor, das Skigebiet Ost als
sportliches Gebiet, als klassisches Ski-
gebiet. «Im Winter ist Skifahren das
Hauptprodukt, im Sommer steht das
Familienerlebnis auf dem Berg im Zen-
trum mit Wandern als Hauptprodukt»,
betonte In-Albon. Diese Produkte wer-
den von der Marketinggesellschaft un-
ter der Fiithrung von Andreas Wandfluh
mit entsprechenden werbewirksamen
Marketingmassnahmen beworben.

Glacier 3000: Austritt aus Regionalverband Berner Bergbahnen

REGION Der Glacier 3000 ist aus dem
Regionalverband Berner Bergbahnen
ausgetreten.

BLANCA BURRI

Der Regionalverband Berner Bergbah-
nen vertritt die Interessen der Berg-
bahnen des Kantons gegeniiber von
Seilbahnen Schweiz. Er gibt aber auch
ein Winterabonnement fiir Gédste und
Skilehrer heraus. «Wegen der Verin-
derungen, die es in den letzten Jahren
gegeben hat, hat Glacier 3000 ent-
schieden, dieses Saisonabonnement
nicht mehr zu akzeptieren», sagt
Bernhard Tschannen, CEO Glacier
3000, auf Anfrage. Mit den Verédnde-
rungen meint er unter anderem, dass
Glacier 3000 nicht mehr im Saisona-
bonnement von Gstaad integriert ist.
Es besteht die Moglichkeit, den Glacier
3000 als Zusatzangebot zu kaufen,
ebenfalls zum Top-4-Saisonabo. Neu
wird die Option auch iiber die Vorver-
kaufsstellen BDG verkauft.

Glacier 3000 wendet sich durch den Austritt aus dem Regionalverband Berner Bergbahnen noch mehr

dem Waadtland zu.
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Austritt

Da Glacier 3000 das Saisonabonnement
des Regionalverbandes Berner Berg-
bahnen nicht mehr annimmt, setzte
sich der Verband mit seinen Statuten
auseinander. An der Delegiertenver-
sammlung stellte der Prisident den An-
trag, die Statuten zu ergénzen, sodass
alle Mitglieder das Abonnement vom 1.
Dezember bis 30. April akzeptieren
miissen, was angenommen wurde. Dies
heisst, dass der Glacier 3000 ab diesem
Winter nicht mehr im kantonal giiltigen
Winterabonnement integriert ist.

Starkes Ausflugszielgeschéft

Glacier 3000 verbucht diesen Sommer
Rekordzahlen. «Das Ausflugszielge-
schift wird fiir uns immer wichtiger»,
betont Tschannen. Effektiv wurde im
letzten Winter eine Abnahme der Sai-
sonabonnemente gespiirt, dies unter
anderem, weil der Gletscher im Skipass
von Gstaad nicht mehr automatisch in-
tegriert ist.
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Unter Verdacht

Fiinf Schulkinder, die beim Spielen eine
Scheibe eingeschlagen haben, werden
vom Rektor vernommen. Der oder die
Schuldige befindet sich unter ihnen. Von
den fiinf Aussagen sind nur drei wahr. Wer
ist es gewesen?

Alfie:  «Lisa ist es gewesen.»
Cindy: «Ich war es nicht.»

Lukas:  «Es war nicht Max.»

Lisa:  «Alfie lugt.»

Max:  «Cindy sagt die Wahrheit.»

W@ Die Losung finden Sie auf Seite 13.
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